ANEXO 1

ACTA DE ENTREGA DE EQUIPOS COMODATO

Equipo Marca Modelo Referencia y/o MAC Valor

El OPERADOR entrega a titulo de comodato precario o préstamo de uso al CLIENTE quien recibe al mismo
titulo los equipos requeridos para la prestacion de los servicios, los cuales deberan ser restituidos al
OPERADOR tan pronto finalice el Contrato en las condiciones en que fueron recibidos, salvo el deterioro
propio del uso.

Si transcurridos treinta(30) dias calendario a partir del momento en que el contrato finaliza por cualquier causa,
el CLIENTE no cumple con la obligacion de devolver los equipos dentro del plazo a que se ha hecho referencia,
el CLIENTE autoriza mediante el presente documento al OPERADOR para que junto con las sumas
adeudadas por el servicio, facture el valor comercial de los equipos entregados a titulo de comodato que no se
hayan devuelto, se hayan dafiado por mal uso, o le hayan sido hurtados, sin perjuicio de las acciones legales
que pueda iniciar OPERADOR por el incumplimiento en la obligacion de devolucion en cabeza del CLIENTE
y la responsabilidad por las pérdidas ocurridas incluso por fuerza mayor o caso fortuito.

Uso AUTORIZADO: ¢l CLIENTE so6lo podra utilizar los elementos objeto de este contrato para los servicios
de telecomunicaciones prestados por OPERADOR.

El CLIENTE debe cumplir con las condiciones generales de prestacion de servicios y utilizacion de equipos
del OPERADOR vy con la legislacion aplicable en relacion con los mismos. En caso de que el CLIENTE
traslade los equipos que le han sido entregados por el OPERADOR para acceder a los servicios por €l
contratados, deberd cumplir con las condiciones técnicas y los sitios definidos previamente por el
OPERADOR.

Observaciones:

Se deja expresa constancia, que los bienes y/o equipos entregados en comodato cumplen
con las condiciones técnicas de calidad e idoneidad requeridos, y son aptos para el uso
previsto para los mismos.

Nombre del Comodatario:

Direccion:

Ciudad: Teléfono Fijo:

Correo electrénico:

Firma del Comodatario

Cédula No.




